
Domina la Competencia en 
Catálogo
En este manual te guiaremos para que puedas convertirte en el vendedor 
destacado en la página de producto y aumentar tus ventas en Mercado 
Libre.

by DPemprende



El Juego de la Competencia
Cada vez que publicas en catálogo, entras en un juego con 
otros vendedores que ofrecen lo mismo.
El objetivo es ser el vendedor destacado, apareciendo en la 
primera posición en los resultados de búsqueda.

Al ser el vendedor destacado, eres la primera opción de 
compra de las personas que buscan ese producto.
Cuando alguien hace clic en "Comprar", te están comprando 
a ti.



Optimiza para Ser 
Destacado

1 Compara y Sigue las 
Recomendaciones
Revisa la tabla de 
competencia en el detalle de 
tu publicación.
Compara tus condiciones 
con las del mejor competidor 
y sigue las recomendaciones.

2 Ofrece las Mejores 
Condiciones
Identifica oportunidades de 
mejora y ofrece las mejores 
condiciones de venta a tus 
compradores.
Recuerda que el vendedor 
destacado puede variar 
según la ubicación y 
parámetros de búsqueda.

3 Mantente Atento
La competencia es dinámica, el vendedor destacado puede 
cambiar en cualquier momento.
Revisa constantemente tu estado de competencia.



Interpreta el Estado de 
Competencia

Ganando
Ofreces las mejores 
condiciones de venta y eres la 
primera opción de compra.
Sigue mejorando tus 
condiciones para mantenerte 
en la cima.

Compartiendo Primer 
Lugar
Tus condiciones son similares a 
las de otros vendedores.
Mejora tus condiciones para 
destacarte y convertirte en la 
primera opción.

Perdiendo (Naranja)
Otros vendedores ofrecen 
mejores condiciones.
Mejora tus condiciones para 
que te vean como la primera 
opción.

Perdiendo (Gris)
No puedes competir en este 
momento.
Revisa el detalle de tu 
publicación para identificar 
áreas de mejora.



Las Claves del Éxito

Precio
Ofrece un precio competitivo, pero 
recuerda que debes cubrir tus 
costos y generar ganancias.

Envío
Ofrece opciones de envío rápidas y 
accesibles, considerando el costo 
del envío y la ubicación de tus 
clientes.

Entrega
Cumple con los plazos de entrega 
prometidos y asegúrate de que el 
producto llegue en buen estado.

Atención al Cliente
Brinda un servicio al cliente 
excepcional, respondiendo 
preguntas y resolviendo problemas 
con rapidez y profesionalismo.



Gestiona la Competencia

1 Monitoreo
Revisa tu tabla de competencia con frecuencia.
Identifica las estrategias que usan los vendedores 
destacados.

2 Análisis
Analiza las condiciones de venta de tus competidores.
Identifica las áreas donde puedes mejorar.

3 Adaptación
Ajusta tus condiciones de venta para mantenerte 
competitivo.
Utiliza las herramientas de Mercado Libre para optimizar 
tus publicaciones.



Aprovecha las 
Herramientas

1

Tabla de Competencia
Compara tus condiciones de venta con los mejores 
competidores.
Identifica oportunidades de mejora.

2

Recomendaciones
Sigue las recomendaciones de Mercado Libre para optimizar 
tu publicación.
Mejora la visibilidad y el atractivo de tu producto.

3

Análisis de Datos
Utiliza las herramientas de análisis de Mercado Libre para 
comprender el comportamiento de tus compradores.
Identifica las áreas de mayor demanda.

4

Herramientas de Marketing
Utiliza las herramientas de marketing de Mercado Libre para 
promocionar tus productos.
Aumenta el alcance y las ventas.



Dominar la Competencia 
en Catálogo
Recuerda que la competencia es constante, pero con una estrategia 
adecuada y el uso de las herramientas de Mercado Libre, puedes lograr el 
éxito en catálogo.
Conviértete en el vendedor destacado y aumenta tus ventas.


