
Tips para posicionarte y 
vender mas.
Descubre cómo la nueva Central de Marketing de Mercado Libre te 
ayudará a alcanzar tus objetivos de negocio. Todas las herramientas de 
marketing a tu alcance en un solo lugar.
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Ofertas Relámpago

Duración
Descuentos que duran 6 
horas.

Beneficio
Alta exposición para liquidar 
stock rápidamente.

Impacto
Aumenta la visibilidad y las ventas en poco tiempo.



Oferta del Día

1 Duración
Descuentos que duran 24 horas.

2 Exposición
Mayor visibilidad en resultados de búsqueda.

3 Sección Especial
Aparece en la sección Ofertas de Mercado Libre.



Oferta Compartida y Descuentos

Oferta Compartida

Mercado Libre cubre parte del 
beneficio para ofrecer opciones más 
atractivas.

Descuento por Porcentaje

Recomendamos un porcentaje 
óptimo. Muestra el precio tachado 
en tu publicación.

Descuento por Cantidad

Ofrece descuentos por la venta de 2 
o más unidades. Ideal para liquidar 
stock.



Cupones para Nuevos Seguidores
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Crear Cupón
Diseña cupones exclusivos para 

atraer nuevos seguidores.

Atraer Seguidores
Los compradores te siguen para 
obtener el beneficio.

Aumentar Ventas
Los seguidores usan el cupón, 
incrementando tus ventas.



Mi Página: Tu Tienda Online

Personalización
Crea tu tienda con 
banners, Clips y 
productos 
destacados.

Compartir
Difunde el link en 
publicaciones y redes 
sociales.

Promociones 
Exclusivas
Ofrece beneficios 
especiales a tus 
seguidores.



Publicidad: Destaca tus 
Productos

1
Promociona tus productos
Aparece en las primeras posiciones de búsqueda.

2
Destaca tu marca
Muestra tus productos arriba de los resultados de 
búsqueda.

3
Promociona tu página
Haz que todos conozcan tu marca y consigue más 
seguidores.



Clips: Videos Cortos para 
Vender Más

Crea
Sube videos cortos mostrando funcionalidades o resolviendo dudas.

Alcanza
Mostramos tu video a personas buscando productos similares.

Vende
Aumenta tus posibilidades de venta con contenido atractivo.



Objetivos de Negocio

1 Aumentar Ventas

2 Ganar Visibilidad

3 Fidelizar Clientes

4 Liquidar Stock

Te indicaremos qué herramienta es ideal para cada objetivo de tu negocio.



Métricas de Negocio

Accede a métricas clave para evaluar el desempeño de tus ventas y analizar el impacto de tus estrategias de marketing.



Comienza a Impulsar tus Ventas Hoy

1
Explora
Conoce todas las herramientas disponibles en la Central de Marketing.

2
Elige
Selecciona las herramientas que mejor se adapten a tus objetivos.

3
Implementa
Pon en marcha tus estrategias y comienza a ver 
resultados.


